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Mes Informations Personnelles :

DatedeDémarrage: .......ccvviinnnnnn...

Emailde connexion: .......... ... .. ... ...

Mon ID @ ..

Contact parrainoumarraine @ ...........o.iiiiinennenan..
Contact Upline Director+: ... ... i,

Ton pourqowé ;

Quelle est la plus belle chose que Legends Evolution puisse te permettre
deréaliser ? .. ... .. . . .

Prét a aller chercher ce Pourquoi ? Prenons un engagement ensemble.

1.Je m'engage a étre coachable, a suivre tous les conseils que mon upline me
donnera, a suivre toutes les formations -> PAY ATTENTION!

2.Je m'engage a tester les produits et/ou les services, a étre présent aux
événements locaux et nationaux, a toujours rester plein d'énergie positive, a
échanger TOUS LES JOURS sur ma conversation d'équipe -> GET EXCITED!

3.Je m'engage a ne jamais rien lacher, et a effectuer au quotidien des actions
qui me méneront a mon pourquoi -> NEVER QUIT!

4 . Jai un partenaire de responsabilisation, je travaille de prés avec mon
upline pour rester motivé et avoir quelqu’un sur qui compter.

5. Je travaille en équipe, je reste prés du feu de camps, je me nourris de
I'énergie collective et je soutiens les autres membres.

En te tenant simplement a ces 5 clés du succes, tu es garanti d'atteindre ton
pourquoi a 100% !
Quant a la date... elle ne dépendra que de l'intensité de tes efforts.

TA SIGNATURE :



Oéjea‘q[ Freedom : Mon objectif Freedom

date: ................
Freedom:
e 240 points Si tu n‘atteins pas ton Freedom a la dite date,
e Abonnement actif pas de pression, ce n'est pas grave tu finiras

e 3 a5 clients/partenaires actifs par l'atteindre ! L'objectif est de te challenger

positivement et de passer a l'action :)
Les 20 prerm‘ers Chancenx :

Liste maintenant le TOP20 des personnes que tu apprécies le plus, avec
qui tu passes les meilleurs moments, avec lesquelles tu as envie de
partager une super aventure.
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Passons a UAction ensermble !
TON PREMIER PARTENAIRE OU CLIENT DANS LES 24H !

Parmi ces 20 personnes, quelle est la plus facile qu'on puisse aller voir ou
contacter ensemble, Ia, maintenant ? Quelqu’un qui serait carrément
emballé pour te suivre dans une telle aventure ?

Toneasyone: ..........

Allons lui faire un super cadeau !

L'objectif est que tu aies ton Ter partenaire dans tes premiéres 24 heures.



De quelle fagon J tvite ?

Exemple 1: *Personne trés proche de vous ( famille, amis etc) * « Coucou X,
j'espere que tu es en pleine forme? Bon je vais étre honnéte avec toi, on se
connait depuis toujours et on se fait confiance ! Je sais que tes projets te
tiennent particulierement a coeur, notamment le fait de pouvoir gagner un
peu plus d'argent et continuer a développer tes projets. Je sais aussi que
comme moi, ta liberté est importante pour avoir un max de temps pour toi
(et pour tes enfants). J'ai justement un projet qui regroupe tout ¢a dans son
ensemble et je ne peux pas te laisser passer a coté de ¢a ! Tu m'autorises a
t'en parler ? »

Exemple 2 : *Personne que vous connaissez, mais que vous n‘avez pas
contacter depuis longtemps* «Coucou X, ¢a doit faire presque 2 ans qu’on ne
s'est pas parlé, alors j'espere te trouver autant en forme que la derniére fois
? Ecoute j'ai pensé a toi, tu m'avais dit &tre intéressé par le fait d’apprendre
a diversifier tes revenus mais ne pas savoir comment faire. Est-ce que ton
projet de xxxxx tient toujours ? Si oui, ou d’autres projets en vue, j'ai un
projet incroyable qui regroupe tout ce que tu aimes et ce dont tu as besoin.
Ce serait fou de passer a coté de I'information, tu m’autorises a t'en parler?»

Exemple 3 : *Personne que vous ne connaissez pas (via les réseaux) *

« Coucou X, jespére que tu es dans une belle énergie ! Je vais te faire gagner
du temps ! Pour étre honnéte avec toi, je cherche a connecter avec des
personnes qui partagent mes ambitions, ma vision et qui osent se réaliser.
Jai vu sur ton profil, que comme moi, tu as une valeur de liberté et de
famille tres forte. D'ailleurs, adorable ton dernier reel ! Je suis moi-méme
maman de 2 enfants / entrain de créer ma liberté géographique/ de temps/
d’'argent ... Je vois que tu as comme ambition de xxx (observer ses posts,
story a la une, etc) j'ai un projet extraordinaire qui regroupe développement
de soi et développement d'une source de revenus. Ca me tient a coeur de
véhiculer toutes ces possibilités, tu m'autorises a t'en parler ?»

Une fois que la personne t'a dit OUI, Réponds lui : « Super, il y a une
présentation xxx a telle heure ou xxx a telle heure. Je serai bien sur présent.e
avec toi. Lequel de ces créneaux te correspond le mieux ? Hate qu’on en discute
ensemble ! »



Les Monfaﬁw Russes Emotionnelles :

Ne sous-estime pas la puissance du développement personnel !
Tes acces au Club Legends Attitude (démarrage fin 2024)

Dans tous les domaines de la vie il y a des hauts et des bas, dans cette
aventure il y en aura également.
Sois prépareé a accepter ces montagnes russes.

Social Media Boost :

COMMENCE DES MAINTENANT A CREER TA COMMUNAUTE SUR LES RESEAUX SOCIAUX !

L'objectif du Social Media Boost est de passer tout de suite a I'action sur
les réseaux sociaux avec 7 jours de contenus.

Instagram, Facebook, Tiktok, Snapchat, utilise le ou les réseaux que tu
aimes et sur lequel tu arriveras a rester constant.

Utilise tes propres réseaux plutot que d'en créer de nouveaux pour
I'activité, en effet, sur tes réseaux tu as déja des amis/abonnés, des
personnes qui te font confiance et qui pourraient étre intéréssés par ton
nouveau projet ! Pense a poster entre 18h-19h, quand les gens sont rentrés
du travail et disponibles pour voir tes publications.

N’essaies pas de jouer un rble ou de te créer un personnage pour les
réseaux, on veut te voir tel que tu es, authentique et toi-méme !
Et surtout, tu veux attirer des personnes qui te ressemblent et ont les
mémes valeurs que toi !

5)(%{9&4‘ de Doste pour ton SMB :

Jour 1:
Un selfie de toi avec un grand sourire “ Je me lance dans un nouveau projet,
je suis juste trop heureux.se. Je t'en parle bientdt, reste connecté si tu veux
en savoir plus:D "

Jour 2:
Une photo de ton pourquoi “ Tu le sais peut-étre, ce qui compte par dessus
tout pour moi cC'est ... et avec ce nouveau projet que je démarre, je vais enfin
pouvoir atteindre / réaliser / créer ... . Tu vas au bout de tes réves toi ?”



Jour 3:
Publication en rapport avec le projet : si tu choisis de développer un réseau
avec les services Futures tu peux parler de pourquoi I'éducation financiere
est importante pour toi (sans mentionner Futures), si tu veux développer un
réseau autour des produits Luume et du bien-étre alors dis pourquoi
prendre soin de sa santé est primordial pour toi (sans mentionner Luume).

Jour 4:
Une photo de toi prise de loin “ 3 valeurs qui me sont cheres ” (et tu dis 3
valeurs qui te sont chéres et pourquoi)

Jour 5:
Publication en rapport avec le projet : si tu choisis de développer un réseau
avec les services Futures tu peux par exemple parler des fausses croyances
que les gens ont sur les investissements, si tu veux développer un réseau
autour des produits Luume et du bien-étre alors tu peux partager une
recette ou une séance de sport.

jour6:
Une photo de ce dont tu parles ou de toi “ Mon objectif de 'année “ (et tu
peux parler de ton objectif personnel, que tu as envie de réaliser dans les
prochains mois.

Jour 7 : Fais ton annonce!
Un portrait de toi avec un grand sourire “Voila, ¢a fait une semaine que jai
démarré mon nouveau projet et il est temps de t'en parler ! :D J'ai décidé de
rejoindre un mouvement entrepreneurial collaboratif pour faire passer ma
vie au niveau supérieur ! Dans le domaine de (I'éducation financiére ou la
santé) qui, comme tu le sais, me tient vraiment a coeur :D Je peux dés a
présent accueillir les premiéres personnes qui seront formeées et
accompagnées par mon mentor a mes c6tés, tu te lances avec moi ? J'ai hate
de partager ce projet et d'évoluer avec toi ! :D

Ces publications ne sont, bien sur, que des exemples, tu es libre de publier ce que
tu veux. Néanmoins il est déconseillé de mentionner clairement Futures Infinity
ou Luume, ainsi que de publier des photos des produits seuls, ce qui a tendance a
faire trop “publicité”. N'hésite pas a préparer tes publications a I'avance et a les
faire valider par ton upline.

Et si tu as besoin, choisis une identité visuelle déja préte dans celles disponibles
sur le site Legends Evolution (disponible dans quelques jours).



Check - List a m&'a(erﬁowpmser an niveam 2:

1 Rejoindre le canal télégram de Roni

1 Rejoindre le groupe télégram Legends Evolution

] Lire et comprendre le fonctionnement des groupes Facebook

1 Demander a ton upline de t'ajouter dans les groupes Facebook

1 Avoir contacté ton TOP20

] Avoir fait ton Social Media Boost

[] Prendre rendez-vous avec ton upline pour ton zoom d’accueil dans
les 48H et faire ensemble le debrief de ce document

] Faire une liste 100 contacts supplémentaires

1 Prendre ta place pour le prochain évenement

] Quand tout est coché, demande a ton upline le niveau 2

Informations utiles de la societs :

Lien de MyBiz : https://futures-infinity.com/sso/login

Futures Infinity est une société créée par des francais en aoGt 2019.
Les fondateurs sont Amine Razak et Mohamed Ifgirne.

La premiére filiale Luume a été lancée le 15 janvier 2024

en collaboration avec plusieurs laboratoires francais qui ont

des décennies d’expérience.

Adresse email du support : support@futures-infinity.com

Evolution de carricre :

e Challenger : 640/640 pts : 200€/mois hors prime

e Director : 2240/2240 pts : 850€/mois hors prime

e Iron: 6400/ 6400 pts : 1850€/mois hors prime

e Ambassador 16000/16000 pts : 4850€/mois hors prime
et plus encore'!

Rester Conmects :

Instagram Futures : https:.//www.instagram.com/futures_officiel/
Instagram Luume : https://www.instagram.com/luume_officiel/
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